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Als je in Frankrijk woont en je hebt een passie voor Franse huizen, overweeg dan om ondernemer 
te worden als agent commercial, verbonden aan een makelaarskantoor in Frankrijk. Hoe werkt 
dat precies en hoe begin je met zo’n loopbaan in de Franse onroerendgoedbranche?

ZÉLF HUIZEN GAAN 
VERKOPEN IN FRANKRIJK? 
HET KAN! ‘Leggett stelt je in staat om te 
werken op een manier die bij je past’

A ls je van plan bent permanent naar Frank-
rijk te verhuizen en je hebt nog geen werk, 
dan is het werken als agent commercial 
voor een makelaarskantoor wellicht een 

goed idee. Dat kan, ongeacht je leeftijd, ervaring of 
nationaliteit, een kans bieden om een nieuwe wending 
aan je werkzame leven te geven. De coronapandemie 
heeft velen vragen doen stellen over dat werk: hoe wil 
ik werken? Wat wil ik bereiken en hoe combineer ik 
dat met een goede kwaliteit van leven? Bovendien, in 
ieders leven bereikt een succesvolle carrière eens een 
hoogtepunt, of gaan de kinderen het huis uit of … 
ga je naar Frankrijk en is het tijd is om iets nieuws te 
wagen. Dat kan heel goed in de huizenmarkt!     

Om een makelaar (agent immobilier) in Frankrijk 
te zijn, heb je zowel een vergunning nodig – een zoge-
naamde Carte professionnelle – als een relevante scha-
deverzekering en financiële garanties. Het verkrijgen 
van deze vergunning is niet makkelijk en vereist een 
berg ervaring en/of geschikte opleiding. 

Maar er is ook een andere optie. De meeste make-
laars werken samen met onafhankelijke agenten, de 
zogenaamde Agent commercial indépendant om huizen 
die te koop zijn op de markt te brengen en te helpen 
aankopen.  

Zelfstandigheid en flexibiliteit
Als agent commercial ben je als het ware een onafhan-
kelijke verkoopagent, verbonden aan een geregistreerd 
makelaarskantoor en werk je onder de vlag van hun 
vergunning en verzekeringen. Daarnaast heb je nog 
wel een eigen responsabilité civile (wettelijke aansprake-

lijkheid) verzekering nodig. De wet vereist tevens een 
relevante jaarlijkse training. Deze trainingen worden 
georganiseerd door het kantoor waaraan je verbonden 
bent. Je werkt voor dat kantoor op commissiebasis en 
geniet veel zelfstandigheid en flexibiliteit. Agenten 
moeten wel voldoen aan wettelijke eisen en werken 
binnen de randvoorwaarden van het kantoor.

Deze wijze van werken is een voortreffelijke manier 
om een balans te vinden in je professionele leven, te 
integreren in je directe Franse omgeving en een mooi 
inkomen te verdienen. Frankrijk is een aantrekkelijke 
bestemming voor internationale kopers. Agenten die 
meerdere talen spreken, waaronder Engels en Frans, 
zijn dus ook echt in het voordeel.   

Interne opleiding
Een bedrijf dat mensen zonder relevante ervaring 
positief benadert om zich voor dit werk bij hen aan te 
sluiten, is Leggett International Real Estate. Dit Franse 
bedrijf van Britse origine is internationaal marktleider 
in Frankrijk. Wat begon als een klein familiebedrijf 
is inmiddels uitgegroeid tot een nationaal opererend 
bedrijf met meer dan 700 agenten en meer dan 100 
mensen aan personeel van 18 nationaliteiten, die bij 
elkaar 12 talen spreken.  

Het bedrijf is trots op het recruteren van kandida-
ten met weinig tot geen ervaring in vastgoed en het 
opleiden van deze mensen tot onafhankelijke bemidde-
lingsmakelaar. Ongeveer de helft van hun transacties 
wordt gedaan met niet-Franse kopers en verkopers, 
dus zowel Frans- als Nederlands- en Engelssprekende 
agenten hebben zich aangesloten bij het Legget-team. 
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inkomen op te bouwen. In 2021 kon ze haar gîtes-busi-
ness verkopen en ging ze fulltime werken voor Leggett, 
wat geen verkeerde keuze was. Juliette: ‘Leggett stelt 
je in staat om te werken op een manier die bij je past. 
Je profiteert van onbeperkte ondersteuning om van 
je bedrijf een bloeiende onderneming te maken. Ik 
vind het heerlijk dat iedere dag anders is en dat mijn 
verkoopaanbod varieert van goedkope dorpshuisjes 
tot bedrijven en prestigieuze kastelen. In 2022 was 
ik een van de beste presterende agenten in het Legget 
netwerk. Inmiddels ben ik regiocoördinator voor de 
Drôme en de Ardèche.’

Gemengde trainingen
Weinig mensen komen naar Frankrijk met gedegen 
kennis van vastgoedwetten en -regels, taxaties, bezich-
tigingen en onderhandelingen. De meesten spreken ook 
niet vloeiend Frans. Veel agenten uiten dan ook hun 
waardering over de steun en training die zij ontvangen 
bij Leggett, wat hen heeft voorbereid en uitgerust 
voor deze rol. 

Alle nieuwe agenten worden uitgenodigd om deel 
te nemen in het zeer effectieve internationale trai-
ningsprogramma van 14 uur online modules, naast 
een aantal diepgaande trainingen met een coach ter 
plekke, gevolgd door twee dagen van persoonlijke 
training op het Leggett hoofdkantoor in de prachtige 
Dordogne een paar weken later. 

‘Deze vorm van gemengde trainingen geeft onze agen-
ten een stevige basis op hun route,’ zegt Lorraine Deuré, 
hoofd van Leggett personeelszaken. ‘Bovendien krijgen 
zij een compleet beeld van hun rol voordat zij het 
introductieprogramma afronden op het hoofdkantoor.’

Taalvoordeel
Wanneer ben je een goede agent? Juliette Borg is 
ervan overtuigd dat authenticiteit, integriteit en ‘goed 
zijn in je werk’ essentieel zijn voor succes. ‘Je moet je 
eigen stijl vinden en daar trouw aan blijven,’ zegt ze. 
‘Daarnaast moet je proactief zijn, bekendheid krijgen 
in jouw regio, netwerken en de marketingmiddelen 
gebruiken die beschikbaar worden gesteld door Leggett. 
Deze worden kostenloos verstrekt, wat uniek is in de 
Franse vastgoedwereld.’

Frankrijk heeft vele Nederlandse inwoners en 
eigenaren van een tweede huis, verspreid over het 
hele land. Volgens Juliette zijn Nederlanders goede 
agents commerciaux omdat zij meedere talen spreken 
en verscheidene culturen kennen: Frans, Nederlands, 
Vlaams, Engels en soms nog meer!

‘Kopers en verkopers voelen zich meer op hun 
gemak wanneer ze in hun eigen taal kunnen spreken 
en bij dit werk kunnen wij ten volle gebruik maken 
van ons taalgevoel.’ nPerfecte bedrijfsstructuur

De Nederlandse makelaar Juliette Borg ervaart dat 
werken in dit door de familie aangestuurde team iedere 
agent de vrijheid geeft zijn of haar volle potentieel te 
bereiken, met onbeperkt toegang tot Franse en inter-
nationale klanten. 

‘Legget heeft vele succesvolle Nederlandstalige 
agenten, helpt ons bij de opzet van onze eigen busi-
ness en investeert in ons gedurende onze carrières. 
De bedrijfsstructuur en begeleiding vanuit het hoofd-
kantoor zijn perfect voor iemand zoals ik die in het 
begin nog maar weinig wist van onroerend goed. De 
marketingafdeling werkt onafgebroken om zo veel 
mogelijk interesse te genereren in het aanbod van de 
agent, en de websites ontvangen meer dan 6 miljoen 
bezoekers per jaar.’ 

Juliette, opgegroeid in Enschede, studeerde Frans in 
Nijmegen en was jarenlang eigenaar van vakantie-
huisjes (gîtes) in Frankrijk. Zij verliet haar baan als 
key account-manager voor KPN Telecom om 3 gîtes 
te bouwen en te beheren in de Drôme Provençale. 

‘Op een avond zag ik een interview met Trevor 
Leggett op de Franse televisie, en omdat ik toch al 
geïnteresseerd was in verkoop van vastgoed, werd mijn 
interesse gewekt door het internationale aspect waarover 
hij sprak. De volgende dag heb ik het hoofdkantoor 
gebeld en begon ik al snel met mijn introductietraining 
in Augustus 2015.’

Iedere dag is anders
Zij bleef haar eigen verhuurbedrijf runnen naast haar 
werk voor Leggett, omdat het in het begin tijd kost een 

Juliette Borg (Drôme en Ardèche)

Natasja Kovacs (Lot, Lot-et-Garonne en 
Tarn-et-Garonne)

Meer informatie
Overweeg je een carrièreswitch en hou je 
van Frankrijk? Wordt dan een onafhankelijke 
bemiddelingsmakelaar. Leggett International 
Real Estate is de juiste keuze om nieuwkomers 
in Frankrijk daarbij te ondersteunen! Stuur voor 
informatie over werken voor Leggett International 
Real Estate een email naar recruitment@leggett.fr 
of bel +33 (0)5 53 60 82 77. 

leggettfrance.com
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